	АНКЕТА КАНДИДАТА 

для заключения Дилерского договора  

	Наименование организации (полное, сокращенное):
	 

	Генеральный директор (Ф.И.О.)
	

	Адрес (страна, индекс, область, город, улица, номер дома, офиса):
	

	ИНН/КПП
	

	ОГРН  (ОГРНИП)
	

	ОКПО
	

	Банковские реквизиты
	

	Телефон (с кодом города):
	

	Факс:
	

	e-mail:
	

	Web-сайт:
	

	Численность сотрудников:
	

	Контактное лицо

	Фамилия:
	

	Имя:
	

	Отчество:
	

	Должность: 
	

	Телефон: 
	

	e-mail:
	

	Направление деятельности

	Основная сфера деятельности компании:
	

	Дополнительная сфера деятельности компании:
	

	Срок работы компании на рынке:
	

	Дилерами каких компаний Вы являетесь в настоящее время:
	

	Предполагаемый регион деятельности:
	

	Дополнительные данные, которые Вы хотели бы сообщить:
	

	Ваши пожелания по совместной работе 
	

	Имеете ли вы?

	Дилеров:
	

	Филиалы в других городах:
	

	Партнеров в других городах:
	

	Как вы о нас узнали?

	Интернет
	

	реклама в прессе
	

	Выставки
	

	Другое
	


Перечень документов для заключения дилерского договора:

1. Учредительные документы контрагента (Устав организации с последующими изменениями и дополнениями);
2. Свидетельство о регистрации общества в ЕГРЮЛ (ОГРН, Лист записи);
3. Свидетельство о постановке на налоговый учет (ИНН);
4. Информационное письмо об учете в ЕГРПО с кодами Госкомстата;
5. Выписка из ЕГРЮЛ 
6. Протокол (выписку из протокола) об избрании или подтверждении полномочий лица, действующего от имени контрагента на основании учредительных документов без доверенности;
7. Копия доверенности лица, действующего от имени контрагента на основании доверенности;
8. Бухгалтерскую отчетность (Бухгалтерский баланс форма 1,2) за последний отчетный период и последний финансовый год.

Просьба отправлять сканированные документы на e-mail: innovator-com@gmail.com 


Требования к потенциальным Дилерам:

· приветствуется наличие опыта продаж; 

· наличие персонала и материально-технической базы. 

Задачи Дилера

· выполнять существующие планы реализации товаров 

· поддерживать высокий уровень и квалификацию своих сотрудников, чтобы организовать своевременные и надлежащие продажи товаров 

· иметь собственный склад 

· проводить различные рекламные акции по продвижению и популяризации товара, проводить презентации, встречи, переговоры 

· работать в тесном контакте с продавцом, чтобы в любой момент мог получить необходимые требования и рекомендации от него 

· исследовать рынок, чтобы представлять востребованность товара, ценовую политику, конкурентные материалы. При грамотном исследовании рынка объемы продаж могут вырасти в несколько раз, что и является первостепенной задачей дилера. 

· создать наиболее оптимальные условия для плодотворного и взаимовыгодного сотрудничества. 
В свою очередь, мы предлагаем Вам:

1. Статус Дилера в Вашем регионе.
2. Уникальные цены на продукцию в Вашем регионе.

3. Возможность расширения и развития собственного бизнеса, с получением максимальной прибыли (свыше 100%), посредством продажи нашей продукции.
4. Возможность расширения ассортимента Вашей продукции.
Заключая дилерское соглашение, мы предлагаем: 

1. Лёгкое (100% без риска) начало сотрудничества. 

2. Выгодную рекомендованную розничную цену. 

3. Гибкую ценовую политику: Дифференцированная система скидок.

4. Квалифицированную команду менеджеров отдела оптовых продаж для комплексного сопровождения партнёров на всех этапах сотрудничества. 

5. Обеспечение рекламными материалами. 

6. Организацию отгрузок по любой транспортной схеме, удобной для Вас.  

7. Переадресацию всех входящих региональных клиентов на регионального дилера. 

8. Размещение контактной информации о Вас на нашем сайте, как официального дилера по региону (по вашему желанию). 

9. Оперативное информирование партнёров обо всех изменениях в ассортименте, работе предприятия.
10. Внимание ко всем партнерам.   [image: image1.png]
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